HALUATKO PARANTAA TULOSTA

JA VAHENTAA TYOTA?

Jos vastaat otsikon kysymyk-
seen myontavasti, hanki lii-
ketoimintajarjestelma. Ruutu-
vihkokirjanpito ja yksindinen
kassakone eivat riita, kun yri-
tys haluaa kasvaa ja menes-
tya. Liiketoimintajarjestelma
tuottaa bisneksesta ajanta-
saista tietoa, jonka avulla voi
kasvattaa myyntia ja paran-
taa tulosta. Se myo6s helpot-
taa yrittajan tyota ja saastaa
aikaa.

Suomen Kassajirjestelmit (SKJ) on ke-
hittinyt liiketoimintajirjestelmdinsd  yli
20 vuotta yhdessi asiakasyritysten kanssa.
Jatkuvasti kehitettivi jirjestelmi on hiou-
tunut vastaamaan monenlaisten yritysten
tarpeita. Siitd on kehitetty myos erityinen
muotikaupan toimialajirjestelmi.

— Sen kehittimisessi on otettu huomioon
etenkin vaate-, kenki- ja urheiluliikkeiden
erityistarpeet, Jukka Miinalainen Myy-
militieto Oy:sti sanoo. Myymiilitieto Oy
toimii SKJ:n asiantuntijana Muotikaupan
liiton jdsenyritysten kanssa.

Miinalainen  mainitsee  muotikaupan
jirjestelmin yhdeksi yrittijin kannalta
keskeisimmiksi ominaisuudeksi viiri- ja
kokolajitelmien hallinnan. Sen avulla tuot-
teiden myyntid ja varastotilannetta voidaan
seurata tarkasti. Tiedosta on korvaamaton-
ta hydtyd mm. uuden sesongin tuotteiden
sisddnostossa.

— Sisiidnostossa tehddin puolet bisnekses-
tia, Miinalainen muistuttaa.

Jirjestelmd antaa pdiviintasaista tietoa yri-
tyksen tulokseen vaikuttavista asioista. Se
kertoo mihin suuntaan yrityksen talous
on menossa ja mistd hyvi tai huono tulos
johtuu. Tismillinen tieto auttaa yrittidjid
reagoimaan tilanteeseen oikealla tavalla ja
ajoissa.
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Sari livonen on tyytyviinen SKJ jérjestelman alhaisiin juokseviin kuluihin.

PIENILLE JA SUURILLE YRITYKSILLE

SKJ:n jirjestelmi koostuu moduuleista, ja
se voidaan mitoittaa yrityksen tarpeiden
mukaisesti. Se palvelee yhti lailla yhden
liikkeen yritystd kuin monen liikkeen ket-
jua. Aloittava yrittdji péidsee alkuun City-
kassa-peruskokoonpanolla, johon sisiltyy

kaikki tirkeimmit laitteet ja ohjelmat.

Lisimoduuleilla jirjestelméin saadaan lii-
tettyd mm. kanta-asiakashallinta- ja verk-
kokauppamoduulit.

— Lisiominaisuuksia voi hankkia siti mu-
kaa kun kasvava yritys niiti tarvitsee. Niin
yrittiji ei maksa turhasta vaan ainoastaan
siitd miti tarvitsee Miinalainen korostaa.
SKJ:n tdysin integroidun jirjestelmin
avulla voi pyorittdd monikanavamyyntid
niin kivijalassa, tukussa kuin verkossa lihes
yhti helposti kuin yhtd myymaldd.

Myymilitieto toimittaa sovittaessa jir-
jestelmin ohella my6s kaikki tarvittavat
laitteet. — Se on yrittijin kannalta helpoin
ratkaisu. Niin myos varmistetaan se, etti
laitteet toimivat jirjestelmin kanssa sau-
mattomasti yhdessi.

Autamme yrittdjid myo6s kaikissa muissa
asioissa, esimerkiksi tietoliikenneratkai-

suissa, Miinalainen lupaa.

LISAA OMINAISUUKSIA HALVEMMALLA

Sari livonen on pitinyt Kenkiexpertti-
myymilid Riihiméelld jo 13 vuotta. Liike
on erikoistunut laadukkaisiin nahkajalki-
neisiin ja etenkin naisten mallistoon. Kol-
misen vuotta sitten hin sai tarpeekseen
silloisen kassajirjestelmin ongelmista ja
korkeista kustannuksista ja siirtyi SKJ Lii-
ketoimintajirjestelmain.

— Kuukausimaksut putosivat neljisosaan
entisesti ja toimintoja tuli lisid, livonen
kiittelee. Kaikki tiedot, myos tuotteiden
koko- ja virilajitelmat pystyttiin konver-
toimaan suoraan uuteen jirjestelmiin, jo-
ten vaihto kiivi kivuttomasti.
Kenkiexpertin liiketilat ovat kahdessa
kerroksessa ja varasto on alakerrassa. Jar-
jestelmiin on liitetty kassan lisiksi toimis-
tohuoneessa oleva tydasema. Ennen myyji
joutui kipaisemaan alakertaan tarkistaak-
seen, onko asiakkaan toivomaa mallia, ko-
koa ja virid sisdlld.



— Nyt riittdd kun kivelen kassalle ja tarkis-
tan tilanteen varastoseurannasta. En enii
suostuisi luopumaan tisti toiminnosta
mistiin hinnasta, livonen sanoo.

livonen hankki uudet laitteet yhdelli ker-
taa jirjestelmin kanssa.

— Niin sain varmasti toimivan kokoonpa-
non. Eikd minun aikani saati asiantunte-
mukseni olisi riittinyt laitteiden vertailuun
ja hankintaan. SKJ jirjesti myds rahoituk-
sen, hin kertoo.

livonen Kkiittelee erityisesti kassan koske-
tusndyttod, joka on helpottanut ja nopeut-
tanut kassatyoskentelyi.

Kenkiexpertissi jokaiselle tuotteelle tulos-
tetaan viivakoodi. Sen ansiosta inventointi
sujuu SKJ:1td vuokratun kisipiitetti kiyt-
tien vikkelisti.

Sanna Laitiselle SKJ:n muotikauppaa tukevat
ominaisuudet ovat tarkeits.

KANTA-ASIAKKAAT HALLINNASSA
Kuopiolaisen Muoti Pian yrittiji Sanna
Laitinen maksoi kalliit oppirahat enti-

sen kassajirjestelmin kanssa. Jirjestelmiin .

toimintoihin ilmaantui vakavia ongelmia,
joiden korjaamisen kului jirjestelmin toi-
mittajalta kuukausia, jopa yli vuosi. Hin
alkoi etsid uutta kassajirjestelmii ja paityi
SKJ:n Citykassaan.

— SKJ lupasi, etti asiantuntija saapuu heti
paikalle, jos ongelmia ilmaantuu. Isoja
ongelmia ei ole kuitenkaan ollut ja kaikki
vihiisemmit asiat ovat selvinneet puhelin-
soitolla, Laitinen kertoo.,

SK]:n jirjestelmi on ollut Muoti Pias-
sa kiytossi vajaat kaksi vuotta. Laitinen

Nina Nilssonille ja Kata Hyttiselle raportit myynnisti ja varastosta koko- ja véritietoineen ovat
korvaamattomia uutta sesonkia ostettaessa.

myontid, ettei ole vield ehtinyt perehtyi
kuin osaan jirjestelmin lukuisista toimin-
noista.

— Kiytin niitd toimintoja joita tarvitsen
ja opiskelen uusia tarpeen mukaan, hin
kertoo. Laitinen kiittelee SKJ:n liiketoi-
mintajirjestelmin muotikauppaversiota ja
etenkin sen koko- ja virilajitelma-ominai-
suutta,

— Monipuolisten  raportointimahdolli-
suuksien avulla saan tarkkaa tietoa esimer-
kiksi eri tuotemerkkien myynnisti ja varas-
tosaldoista, Laitinen sanoo.

Muoti Pialla on kanta-asiakasjirjestelmi,
johon on liittynyt lihes 900 asiakasta.
Kanta-asiakasjirjestelmd on osa SK]:n
jrjestelmii. Siihen olisi voinut sisillyttii
kanta-asiakaskortit, mutta Laitinen ajatte-
li, etti asiakkailla on muita kortteja jo aivan
tarpeeksi. Nyt kanta-asiakkuus tunniste-
taan kassalla asiakkaan nimen avulla.

YRITTAJILLE VAPAAPAIVIA

Kun Nina Nilsson ja Kata Hyttinen viime
syksyni ostivat nivalalaisen Kupari-Kenki-
litkkkeen, siini oli kiytossi yksinkertainen
kassakone, joka ei osannut edes laskea ar-
vonlisidveroa. Viime helmikuussa he hank-
kivat yritykseen SK]:n jirjestelmin.

— Muutos oli valtava. Nyt niemme heti
kuinka paljon lasten, naisten ja miesten
kenkid on myyty. Paljonko sandaaleja, ki-

velykenkii ja tennareita, miti kokoa ja miti
virid. Se on iso apu, kun ostamme seuraa-
van sesongin tuotteita, Nilsson sanoo.
Myés kirjanpitiji on ollut tyytyviinen ke-
hitykseen. Ennen yrittijit kirjasivat myyn-
nin mustaan ruutuvihkoon, nyt he tulosta-
vat jirjestelmisti selkeitd raportteja.
Jarjestelmid on Nilssonin mukaan tehosta-
nut myymility6skentelyd. Ruuhka-aikoina
pysytdin palvelemaan useampia asiakkaita
eivitki asiakkaat joudu jonottamaan.

— Kaikki paperity6t sujuvat nyt niin hel-
posti, ettd yrittdjikin voi nauttia vapaista
sunnuntaipdivisti, hin kertoo tyytyviiseni.
Kupari-Kenki avaa suunnitelmien mukaan
syksylld verkkokaupan. Nilsson tietii, etti
yrittdjin on pysyttivi ajassa mukana.

— Otamme verkkokaupan SKJ:ltd, koska
silloin voimme olla varmoja siitd, etti se
toimii saumattomasti kassajirjestelmin
kanssa. On esimerkiksi tirkeii, ettd varas-
tosaldot ovat ajan tasalla, kun samaa tava-
raa myydain seki kivijalkamyymiilissi etti
netissi, hin sanoo.

Lisitietoja:

Myymalitieto Oy, Jukka Miinalainen,
puh. 050 361 8000, www.myymalatieto.fi
SKJ Oy, Jouni Hyttinen,

puh. 050 057 0546, www.skj.fi
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