Kun hankitaan kassa- ja liketoimintajdarjestelma

RAHOITUS ON PANOSTUS
TOIMINNAN KEHITTAMISEEN

PICARDS

Jarjestelman tuottaman tiedon avulla kassavarat voi panna poikimaan sijoittamalla ne uusien parhaiten
myyvien tuotteiden hankkimiseen. Niiden myynnilld seka jarjestelman hankinta- ettd rahoituskulut

kuoleentuvat nopeasti.

Kassa- ja liiketoimintajarjes-
telman hankinta ja rahoitus-
ratkaisu eivat ole menoeria
vaan tehokkaita valineita hy-
van tuloksen tekemiseen.

Liiketoimintajirjestelmd antaa yrityksen
toiminnasta ajantasaista ja seikkaperiistd
tietoa, joka auttaa kehittimddn toimintaa
ja parantamaan yritystoiminnan tulosta.
Sen avulla yrittiji tietdd joka hetki, mitkd
tuotteet myyvit parhaiten ja mitki makaa-
vat varastossa. Suomen Kassajirjestelmit
Oy:n (SKJ) muotikaupan tarpeisiin raa-
tiloity jirjestelmd kertoo tilanteen tuot-
teiden kokoa ja virid mydten. Jarjestelmd
kertoo myds mihin suuntaan yrityksen
talous on menossa, miki auttaa talouden
suunnittelussa vaikeiden aikojen uhatessa.

— Liiketoiminnan tulos tehdéin pitkalti
jo sisdd@nostovaiheessa, minki vuoksi tés-
millinen tieto myynnistd on korvaamaton
uuden kauden tuotteita ostettaessa. Kun
ostetaan oikeanlaisia tuotteita oikeaan ai-
kaan, niité ei tarvitse myydd polkuhintaan
alessa, asiantuntija Jukka Miinalainen
Myymilitieto Oy:std sanoo. Myymialitie-
to toimii SKJ:n jirjestelmin asiantuntijana
Muotikaupan Liiton jasenyritysten kanssa.
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Yhdeksin kymmenesti SKJ:n liiketoi-
mintajirjestelmin valinneesta yrityksestd
hankkii sen rahoituksella. Timi ei johdu
kiteisen puutteesta kassassa vaan siitd, ettd
taloudellisesti ajatellen se on jirkevin rat-
kaisu.

— Liiketoimintajirjestelmin hankkiminen
ja rahoitusratkaisu eivit ole menoerid vaan
sijoituksia yrityksen toimintaan. Jirjestel-
min tuottaman tiedon avulla kassavarat voi
panna poikimaan sijoittamalla ne uusien
parhaiten myyvien tuotteiden hankkimi-
seen. Niiden myynnilld seki jirjestelmin
hankinta- etti rahoituskulut kuoleentuvat

nopeasti, Miinalainen sanoo.

RAHOITUS NOPEASTI JA HELPOSTI

Kassa- ja liiketoimintajirjestelmén han-
kinnan rahoituksessa on kysymys leasing-
vuokrauksesta. Yrittiji maksaa rahoitus-
yhtislle vuokraa jirjestelmisti ja laitteista,
joiden omistus siilyy rahoitusyhtiolld so-
pimuskauden loppuun asti. Yrittdjd voi sen
jilkeen lunastaa jirjestelmin ja laitteet
omakseen nimelliselli hinnalla.

— Yrittdjilld on useita syitd valita vuok-
raus jirjestelmihankintaansa perinteisen
ostamisen sijaan. Esimerkkeind hyodyistd
ovat vuokrien vihennyskelpoisuus kuluina
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verotuksessa, vuokraus ei rasita yrityksen
tasetta, hankinnan jaksottaminen useam-
malle vuodelle ja vuokrauksen helppous,
Siemens Financial Services AB:n (SFS)
Suomen maajohtaja, general manager

Toni Hallfast kertoo.

Kun yritys hakee rahoituspditosta, SFS:n
luotto-osasto tekee yrityksesti kokonais-
valtaisen arvion. Siini tarkastellaan muun
muassa yrityksen taloudellista tilannetta ja
maksutapakdyttiytymistd.
hakee luottopiitoksen asiakkaan puolesta

Myymilitieto

ja piitos saadaan normaalisti tehtyd vilit-
tomasti.

— SKJ:n liiketoimintajirjestelmdn hank-
kiminen rahoituksella on tehty hyvin hel-
poksi ja nopeaksi asiakkaalle, Hallfast to-

teaa.

ASIAKAS VALITSEE SOPIMUSAJAN

Myymilitieto ja asiakas kartoittavat sopi-
vimman jﬁrjestelmiratkaisun ja miettivit
sopimuskauden pituuden vuokrasopimuk-
selle, josta madrdytyy asiakkaan kuukau-
simaksu. Sopimusajat ovat yleensi 24-60
kuukautta.

— Asiakas valitsee itse kassavirtansa kan-
nalta sopivimman sopimusajan, Hallfast
painottaa.

Vuokrien maksuvili on tavallisesti kolme
kuukautta ja laskutuspalkkio kahdeksan
euroa laskulta. Avausmaksu on 50 eu-
roa. Suuntaa antavana esimerkkind 10 000
euron investointi rahoitettuna 48 kuukau-
delle tarkoittaa noin 230240 euron kuu-
kausivuokraa.

Hallfastin mukaan vuokraus on monella
toimialalla jo yleisin kiytetty hankinta-
muoto ja sen osuus on kasvanut merkit-

Asiakkaan

toivomuksesta voidaan toimitukseen liitty-

tavasti laiteinvestoinneissa.
vid kuluja ja juoksevia maksuja sisllyttdd
rahoitukseen, jolloin kulujen ennakointi ja
budjetointi helpottuvat.



YHDEN LUUKUN PERIAATE

Myymilitieto tarjoaa SKJ:n liiketoimin-
tajirjestelmidn hankkijoille tiyden palve-
lun. Asiakkaan tarvitsee asioida ainoastaan
yhden asiantuntijan kanssa ensimmaiisesti
yhteydenotosta jirjestelmin ja laitteiden
toimitukseen saakka. Asiantuntija hoitaa
kiytinnossd kaiken: hin maddrittelee yrit-
tdjin kanssa jdrjestelmidn kokoonpanon,
opastaa laitteiden valinnassa ja organisoi ja
aikatauluttaa niiden toimituksen ja asen-
nuksen ja hoitaa myds rahoitusjirjestelyt.

SKJ:N JARJESTELMA KOOSTUU
OHJELMAMODUULEISTA

Yrittdjd voi aloittaa Citykassa-perusko-
koonpanolla ja laajentaa sitd tarpeen mu-
kaan my6hemmin. Jirjestelmddn voi liittdd
esimerkiksi laskutus ja myyntireskontra-,
asiakashallinta-,  kanta-asiakasseuranta-,
verkkokauppa- ja useita muita litketoimin-
taa tukevia moduuleja.

— Jérjestelmd pystytddn mitoittamaan vas-
taamaan parhaalla mahdollisella tavalla
niin pienten kuin suurtenkin yritysten
tarpeita. Se soveltuu niin yhden liikkeen
yrityksen kuin monen liikkeen ja tukku-
ja verkkokauppaa kiyvin ketjun kiyttoon.
Asiakas maksaa aina ainoastaan niistd
ominaisuuksista, jotka hin valitsee ja joita
hin tarvitsee, Miinalainen korostaa.
Suomalaisen SKJ:n liiketoimintajirjestel-
méi on markkinoilla olevista liitketoimin-
tajirjestelmisti monipuolisin ja siiti on
kehitetty yhdessi asiakkaidemme kanssa
versio erityisesti muotikauppatoimialan
tarpeisiin. Ohjelmistoa on kehitetty jo yli
20 vuotta ja siihen liitetddn jatkuvasti uusia
ominaisuuksia. Jirjestelmd on kiytossi jo

yli 3 000 yrityksessi.

10 ASKELEEN POLKU

1. Yhteydenotto. Asiakas ottaa yh-
teytti Myymilitiedon edustajaan
puhelimitse tai nettisivujen kautta.
(Yhteystiedot alla)

2. Tarvekartoitus. Asiakkaan tar-
peiden kartoitus ja jarjestelmén niitd
vastaavien moduulien valinta. Jirjes-
telmdd voidaan tiydentdd helposti
myShemmin.

3. Tarjous. Myymilitieto tekee asi-
akkaalle tarjouksen. Jirjestelmin ko-
koonpanoa voidaan vield viimeistell.

4. Rahoitus. Jos asiakas haluaa ra-
hoituksen, hin pdittid summan ja
maksuaikataulun. ~ Myymilitiedon
edustaja hoitaa kaiken yhteydenpidon
rahoitusyhtion kanssa.

5. Nimi papereihin. Kun asiakas
hyviksyy tarjouksen, allekirjoitetaan
seki jirjestelmin toimitussopimus
ettd mahdollinen rahoitussopimus.
Asiakas saa yksityiskohtaiset ohjeet,
mitki asiat hdnen pitdd hoitaa ja mi-
ten. Tillaisia asioita ovat esimerkiksi
sopimukset pankin ja tietolitkenneyh-
teyksien tarjoajien kanssa.

6. Aloituspalaveri. Palaverissa kiy-
déin lipi koko toimitus kohta koh-
dalta: mistid on sovittu, kuka hoitaa
minkin asian ja milli aikataululla.
Kaikki asiat kirjataan yksityiskohtai-
seksi toimintaohjeeksi kummallekin

Lisitietoja:

osapuolelle.

7. Asennus ja koulutus. Laitteisto
asennetaan ja asiakkaan henkilokunta
perehdytetdin sen kiyttoon. Koulu-
tuksen laajuus ja kesto riippuvat toi-
mitettavan jirjestelmén laajuudesta ja
asiakkaan tarpeista.

8. Tukipalvelut. Asiakas saa aina tar-
vitessaan tukea ja opastusta jirjestel-
min kiyttoon tukihenkil6ilta.

9. Piitospalaveri. Kun jirjestelmi on
toiminnassa, asiakas ja jirjestelmin
toimittaja kiyvit vield koko prosessin
ldpi ja mahdolliset ongelmat ratkais-
taan.

10. Piivitykset. Jirjestelmdd kehi-
tetddn jatkuvasti ja sithen tulee uusia
ominaisuuksia. Asiakas saa ohjelmis-
topéivitykset automaattisesti interne-
tin kautta. Myymailitiedon edustaja
on aika ajoin yhteydessi asiakkaaseen,
jotta asiakkaan jirjestelmdd voidaan
kehittdd vastaamaan paremmin muut-
tuneita tarpeita. Tukipalvelut ovat
koko ajan asiakkaan kiytossi.

Koko prosessi yhteydenotosta jarjes-
telméin kiyttoonottoon asti onnistuu
nopeimmillaan alle viikossa. Esimer-
kiksi maksukorttipalvelusopimukset
pankin kanssa ja tietolitkenneyhte-
yksien jirjestiminen voivat aiheuttaa
viivistyksid.

Myymilitieto Oy, Jukka Miinalainen, puh. 050 361 8000. www.myymalatieto.fi
SKJ Oy, Jouni Hyttinen, puh. 050 057 0546. ww.skj.fi
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