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SK] Liiketoimintajérjestelmi kertoo kauppiaalle tismillisesti, mitka tuotteet myyvat

parhaiten ja mitki pdlyttyvit varastossa.

SKJ Dliketoimintajirjestelméd on kaytossa
jo noin 2 500 yrityksessa. Niiden joukossa
5 useiden myymiloiden ketjuja etta
yymalan yrityksid.

elmisti on kehitetty lukuisille toi-
le ratkaisuja, jotka ottavat huomioon
kunkin alan erityistarpeet. Kaksi kolmas-
osaa jarjestelman kayttdjistd toimii myyma-
lasektorilla. Muotikauppa on suuri ja nope-
asti kasvava osa kayttdjakunnasta.

Kaiken kokoisille yrityksille

SKJ:n Liiketoimintajirjestelmd voidaan
mitoittaa vastaamaan yrityksen tarpeita.
Aloittava yrittija paasee alkuun edullisella
Citykassa-peruskokoonpanolla. Se sisaltda
kaiken mité pieni yrittdjd tarvitsee: tietoko-
neen, kuittitulostimen ja kassalaatikon seka
perusliiketoimintaohjelman, kassapadteoh-
jelman, raportoinnin, varastoseurannan ja
inventoinnin.

— Asentaja pystyttad jarjestelman viidessd-
toista minuutissa, mink jilkeen se on kéy-
tettivissd. Yrittdjan tehtdviksi jaa omien
tuotteiden vienti jarjestelmdan. Sopimuk-
seen sisiltyy myds jarjestelman kéyttokou-
lutus, Jukka Miinalainen Myymildtieto
Oy:std sanoo. Myymilitieto toimii SKJ:n
asiantuntijana yhteistyossd Muotikaupan
liiton jdsenyritysten kanssa.

Kun yrityksen toiminta laajenee ja tarpeet
kasvavat, siihen voidaan liittdd lisdd ohjel-
mamoduuleita. Ndita ovat mm. maksupaa-
te-, asiakashallinta ja tilimyynti-, laskutus ja
myyntireskontra-, kanta-asiakasseuranta-,
myynti- ja ostotilaus-, automaattinen 0s-
toehdotus- ja verkkokauppa-moduulit.

-‘ O MODIN-teema

Koko- ja virilajitelmat perusominaisuus
Etenkin muoti-, jalkine- ja urheilukaupat
hydtyvit jarjestelman lajitelmat-hallinta-
ominaisuudesta, joka on monivuotisen
kehitystyon tuloksena nyt kaikkien jarjes-
telmin kiyttdjien ulottuvilla. Se kuuluu jar-
jestelmén perusominaisuuksiin.

Jarjestelma tukee monenlaisia koko-ja va-
rilajitelmia. Kun jarjestelmdan perustetaan
uusi tuote, se liitetddn haluttuihin lajitel-
miin. Tdman jilkeen lajitelmatiedot seuraa-
vat tuotetta lapi koko jarjestelman.

Koot ja virit ovat mukana kassa- ja lasku-

tusmyynnissd ja myynti- ja ostotilauksissa.
Jos yritykselld on verkkokauppa, lajitelmat
toimivat myds sen tuotteissa. Ne nikyvat
myds mobiilipadtelaitteissa.
- Lajitelmien ansiosta kauppias tietdd koko
ajan koon ja vérin tarkkuudella, mitka tuot-
teet myyvit parhaiten ja parhaalla katteella
ja mitkd makaavat varastossa, Miinalainen
$anoo.

Keskitetty jirjestelma

sidstid aikaa ja tyotd

Click Shoes ja Click Bag -kenka- ja laukku-
kauppaketjuun kuuluu 14 myymilda 12
paikkakunnalla. Yritys on kdyttanyt SKJ:n
Liiketoimintajirjestelméé jo kymmenkunta
vuotta.

Yrittdji Tommi Lehtinen kiittda erityisesti
jarjestelman Ketjunohjaus-toimintoa. Kes-
kitetysti toimiva jarjestelma sadstaa rutkasti
aikaa ja tyotd — siis selvdd rahaa.
~ Tiedot sydtetdin palvelimella toimivaan
jarjestelméén, ja ne ovat heti kaytettavissa
kaikissa myymaldissa. Vanhassa jirjestel-



maéssd se oli hitaampaa ja epdvarmempaa ja
tdman lisdksi uutta myymalda perustetta-
essa piti kaikkiin myymaléihin tehdd jarjes-
telmamuutokset erikseen.

Tuotteiden vaihtuvuus on yrityksessa no-
peaa ja joka sesonki myyntiin tulee toista-
tuhatta uutta artikkelia. Nyt yksi tyontekija
riittdd huolehtimaan tuotteiden viennista
jarjestelmaan.

Kaikista kenki- ja laukkumalleista syo-
tetddn jarjestelmadn koko-, véri- ja muiden
tietojen lisdksi myos valokuva.

Lehtinen kuvaa jérjestelman raportointi-

mahdollisuutta loistavaksi.
— Jarjestelm@sta saa tulostettua raportin
tuotteiden koon, vérin tai muun tiedon mu-
kaan, tarvittaessa monisatasivuisen, yksi-
tyiskohtaisen ja kuvitetun luettelon kaikista
tuotteista, hén kertoo.

Jarjestelmdn antama reaaliaikainen tieto
myynnistd ja varastotilanteesta on Lehtisen
mukaan korvaamaton ostoja tehtdessa.
—Néen heti koon ja vérin tarkkuudella, mit-
ki tuotteet ovat tehneet kauppansa ja mitka
seisovat varastossa.

Keskitetyssa jarjestelméssd nakyy ketjun
kaikkien myymaldiden varastotilanne. Jos
jossakin myymaildssa ei ole tietysta mallista
asiakkaan toivomaa vdria tai kokoa, myyja
voi tarkistaa 16ytyyka se ketjun toisesta liik-
keestd ja tilata sen sielta.

— Tamén ansiosta olemme voineet pitdd
myymaloiden varastot tehokkaan piening,
Lehtinen kertoo.

Jarjestelmi kertoo,

mitd kannattaa ostaa

Urheiluliikkeet ovat asustepainotteiselta
tuotevalikoimaltaan viime vuosina ldhes-
tyneet muotialan liikkeitd. Kuopiolainen
Maksimisyke Oy edustaa perinteistd urhei-
lukauppaa.

- Meiltd 16ytyy hyvit valikoimat vilineita
monien lajien harrastajille. Toki olemme
muodissakin mukana ja myymme myos

vaatteita ja kenkid, kauppias Jari Koistinen
sanoo.

Vajaat neljd vuotta sitten perustettu liike
otti heti kayttoonsa SK]:n Liiketoimintajdr-
jestelmén. Siihen on liitetty kaksi kassapis-
tettd ja muutama tydasema.

Koistinen sanoo jérjestelmdn palvelevan

erittdin hyvin. Koko- ja virilajitelmia voi-
daan hyddyntid kaikissa tuotteissa. Vaattei-
den ja kenkien ohella esimerkiksi suksia on
monenmittaisia ja palloja eri kokoja.
— Jarjestelmd tuottaa tarkkaa tietoa, eika
ostoja tarvitse tehdd mutu-tuntumalla. Jos-
kus tuntuu, ettd esimerkiksi jotakin takkia
on myyty hyvin, mutta raportti kertookin
viereistd takkia myydyn paljon enemman,
Koistinen sanoo.

Hén korostaa tiedon tirkeyttd ostovaihees-
sa.

— Puolet bisneksestd tehddan sisddnostossa.
Lajitelmien ansiosta jarjestelma tuottaa tds-
mallistd tietoa mm. myynnistd, katteesta ja
varastosaldoista. Raportit voi tulostaa mita
hyvinsa kriteereitd painottaen.

~Raportit saa mys suoraan Excel-muodos-
sa. Lisiksi ohjelma osaa tulostaa esimerkik-
si myyntitiedot graafisina esityksind, Kois-
tinen kiittelee.

Kun uuden liikkeen kaikki tuotteet vietiin
tietokantaan, urakka oli Koistisen mukaan
aikamoinen. Mutta sen jdlkeen jdrjestelmén
ylldpitdminen on sujunut kevyesti.
Windows-pohjainen jérjestelma omaksut-
tiin Koistisen mukaan yrityksessd ongel-
mitta lyhyen koulutuksen jilkeen.

Liiketoimintajérjestelmi kertoo miki myy ja mitd
kannattaa ostaa, Maksimisyke Oy:n kauppiaat Jari
Koistinen ja Jani Leskinen(vas.) sanovat,




